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Hypotheques

19 % 22 %

Mise de fonds moyenne
en proportion du prix de la
maison

31% 32 %

Ont une aide
financiére de la famille pour
une mise de fonds

29 %23 %

Ont une aide financiére de
la famille pour les paiements
hypothécaires mensuels

17 %23 %

Ont un revenu ou des
actifs vendus dans le pays
d’origine

Qu’achetent-ils?

Bien que les nouveaux arrivants au Canada soient plus
susceptibles de préférer les habitations individuelles, ils sont plus
susceptibles que les autres acheteurs d’'une premiére maison de
préférer les maisons en rangée et jumelées.
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® Acheteurs d’une premiére maison NAC
@ Acheteurs potentiels d'une premiére
maison NAC

67 760 %

Ont eu recours a un spécialiste des
préts hypothécaires d'une banque
ou d’'une coopérative de crédit

29 7% 28 %

Ont eu recours a un courtier

hypothécaire indépendant

4%

Ont eu recours au méme préteur
en tant qu’institution financiere

principale

56 %
Ont eu recours a un autre

préteur en tant qu’institution
financiére principale

86 7%N%

Importance de I'efficacité
énergétique de la maison

88 % 87 %

Importance d'avoir de I'espace
pour travailler de la maison.

76 7% 76 %

Importance de la proximité du
transport en commun.

65 %45 %

Importance de la possibilité de
louer une partie de leur maison.



Trés bonne santé financiere
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Profil financier comparativement a tous les acheteurs d’une premiére
maison et les acheteurs potentiels

@ Nouveauxarrivants au Canada
Acheteurs d'une premiére maison

g Les nouveaux arrivants au Canada remboursent leurs cartes
de crédit chaque mois.

Les nouveaux arrivants au Canada passent moins de
temps a épargner pour une mise de fonds.

Les nouveaux arrivants au Canada sont moins
susceptibles d’étre préapprouvés avant de
commencer a chercher leur maison.

Les nouveaux arrivants au Canada sont plus susceptibles
d’acheter une maison plus grande d’ici cing ans.
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Les nouveaux arrivants au Canada sont Les nouveaux arrivants au Canada sont
beaucoup plus susceptibles d’acheter avec un beaucoup plus susceptibles de louer avant
conjoint ou un partenaire que par eux-mémes. d'acheter leur premiére maison.



Facteurs temporels

Temps passé au Canada

Temps passé a économiser pour la mise
de fonds

Proportion prévoyant de vendre et
d’acheter une autre maison dans moins
de 5ans

Proportion prévoyant de vendre et
d’acheter une autre maison dans moins
de 10 ans

Profil de I'emprunteur

Revenu du ménage
Antécédents professionnels
Prix moyen des maisons

Ratio d’amortissement brut

de la dette

Mise de fonds provenant

d’'un don
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® Acheteurs d'une premiére maison NAC
@ Acheteurs potentiels d’'une premiére
maison NAC
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Emprunteur de Sagen
@ Emprunteur du programme
Nouveaux arrivants au Canada
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Les résultats proviennent de I'étude sur les acheteurs d'une premiére maison et des acheteurs potentiels de 2023 de Sagen, qui a interrogé 2 223
Canadiens agés de 25 a 45 ans qui avaient acheté leur premiere maison au cours des deux années précédentes ou qui prévoyaient le faire au cours des
deux prochaines années. L'étude portait sur 445 personnes que nous définissons comme des nouveaux arrivants au Canada, qui sont nées a I'étranger et
quiontimmigré au Canada au cours des 10 derniéres années. Cela comprend 190 premiers acheteurs et 255 acheteurs potentiels.
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