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Etude sur les tendances des propriétaires immobiliers et leur santé financiere en 2025

Méthodologie

Au total, 2 059 entrevues ont été réalisées aupres de Canadiens &gés de 25 a 45 ans a I'aide d'une méthodologie en ligne. Les entrevues ont été menées entre le 25 février et le 17 mars 2025.
Etude réalisée par Environics Research pour le compte de Sagen et en association avec I’Association canadienne pour I'autonomie financiére.

Santé financiere

Malgré un léger recul, la santé financiére des primo-accédants continue de dépasser celle de I'ensemble
des Canadiens; les primo-accédants potentiels enregistrent quant a eux une baisse notable. ,
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Ayez un plan a long terme
pour votre retraite.

financiéere s’est améliorée au cours financiére s’améliorera au cours
de I'année écoulée de lI'année a venir
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Nouveaux acheteurs potentiels
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L’amortissement sur 25 ans reste

| Tendances et comportements

privilégié, mais I'amortissement
sur 30 ans gagne en popularité
aupres des acheteurs potentiels
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La majorité des préts hypothécaires ont une durée de 5 ans,
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les durées plus courtes étant plus fréquentes pour ceux qui
ont acheté au cours des 12 derniers mois
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| Profil des répondants

Genre Etat civil
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50 % 50 % C
Célibataire
Masculin Femme 1%
Marié /
En union libre
Revenu du ménage Emploi
28 % <$75K 85 %
3 41 % $75 - $99K 4%
o 22 % $100 - $149K 2%
% M 22% 2%
8% $150K+ >
1%
Education
® o 28% Diplomé de troisieme
0 a1 % Université
22 % Professionnel
X /8% Lycée ou moins
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